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Etude de cas  

Lancement de 
marque dans la 

sécurité BtoB 

Client : Genetec 
Genetec, basée à Montréal, propose une 
plateforme unifiée de vidéosurveillance sur IP, de 
contrôle d’accès et de reconnaissance automatique 
de plaques d’immatriculation. 
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Stratégie en RP

Lancer Genetec sur le marché français

•  Objectif: Positionner Genetec comme le leader de l’industrie de la sécurité/sureté en 
matière de vidéosurveillance

•  Concurrence : Genetec fait face à de très gros concurrents, installés depuis de 
nombreuses années en France. Chacun des gros concurrents possède déjà une forte 
notoriété.

•  Stratégie: 
•  S’appuyer sur l’offre ouverte et unique de la marque sur le marché français, pour 

communiquer une fois par mois auprès de la presse spécialisée et distribution. Repérer 
les opportunités rédactionnelles pour rebondir sur l’actualité et proposer des cas des 
clients

•  Organiser des rendez-vous en face à face avec la presse spécialisée lors 
d’évènements du secteur sécurité/sureté

•  Cible presse : “Sécurité”, "IT" “Distribution » "Industrie” et presse Verticale/Métier
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Organisation de face à face avec Guillaume Charron, le Directeur Commercial de
Genetec en France

Journalistes rencontrés régulièrement:

•  Sandrine LEGRAND-DIEZ
Sécurité Privée 

•  Benoit HUET
EDI

•  J-F SOLE DOURDAIN
L’Info ExpoProtection 

Rendez-vous en face à face

•  David KAAP
Face au Risque

•  Romain MAZON
La Gazette des Communes
 
•  Bertrand GARÉ
L’informaticien
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Résultats

Couverture presse
Une dizaine d’articles par mois
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Cas client


